LISTA DE DIALOGOS 

-(Titulo) Obsoleto.

- La tienda es de 1900. 
- O sea que tiene 108 años.
      - Llevamos 32 años. 
      - Pero con el negocio este, en otra tienda cerca de aquí…     
      - … llevaríamos como 50 o 60 años. 
      - Y es lo que te puedo decir del tiempo que llevo aquí en el barrio.  
      - Yo es que nacido en este barrio.

- Empecé con trece años…

-… y estoy a punto de jubilarme, pero voy a seguir unos años más.

      - Aquí empezaron mis padres, que fueron los que lo pusieron en 1929.
      - Y luego hemos seguido tres hermanos. 
      - Y ahora en la última etapa he sido yo el que me he quedado sólo.

- Desde que nací yo. Aproximadamente.1961.

   Si, si. 61.
- Y desde entonces estamos aquí. Trabajando.
- Y ahora ya me he jubilado…
-  … y ahora ya… lo lleva él.

- Este barrio antiguamente, cuando se empezó a hacer,

- porque claro, Madrid terminaba ahí en Bilbao,

- empezó a hacerse y vinieron artesanos.

- Pues lo mismo fontaneros, que carpinteros…
- …todo ese tipo de oficios que se hacían en aquella época.

- Pero vamos, todo eso ya va desapareciendo.

- Yo he nacido en esta casa.

- Esta es la zona más o menos pobre de Chamberí.

- Tu te vas a Eduardo Dato o así y ves que está todo perfecto.

- Yo he conocido pasar por aquí el tranvía.

- Que iba como a Sol o algo así.

- En el treinta y tantos… eso si que ya no lo recuerdo.

- Me dijo mi padre que si quería trabajar o seguir estudiando…

- … entonces no lo dude y dije bueno… me voy para allá.

- La tienda tiene aproximadamente 54 años va a hacer.

- Dicen que Dios protege la inocencia.

- Mi primer traje lo corté con 17 años y me salió muy bien.

- El segundo ya no tan bien o sea que…

- El primero que empezó fue mi abuelo.

- Yo soy la tercera generación que sigue con esto…

- … que posiblemente sea la última ya…
- … porque lo del consumo esta muy difícil.

- Nosotros hemos aguantado porque tenemos clientes que no son los de paso.

- Pero si hubiera sido por los de paso… aquí teníamos que haber cerrado.

- El cliente tipo, yo apostaría que un 80%, son abogados.

- Porque venden imagen.

- Hay gente más mayor, que es el sector que tengo...

- … que eso del CD todavía no lo han comprendido ni lo quieren comprender…

- … y dicen que ya están mayores para manejar un equipo con CD.

- Y directamente compran cassettes.
- Al cabo del tiempo, al ver que en el barrio han desaparecido…

- … toda la cantidad de artesanos que había…
- … al quedarme yo aquí, pues para mi ha sido un negocio.

- Porque ahora no hay nadie. Entonces te llaman…

- … ven a arreglar esto… cualquier cosa pequeña de cualquier casa y vas.

- Entonces a mi me ha venido bien. Saber el oficio y quedarme sólo.

- No es culpa del usuario. 

- Yo si me pudiera bajar una camisa de Internet me la bajaría.

- Pero como no puedo comprendo que la gente se baje un disco o una película.

- Porque a los precios que hay no se puede luchar contra Internet.

- Que eso la grandes compañías, especialmente las multinacionales de discos, no lo     han comprendido nunca.

- Esto es acero. Esto resiste un incendio. Más o menos.

- Pero cuando te vienen hechos los armazones de plástico…

- … como los de Carrefour, por decir nombres,

- o las de los chinos, también, o las de…

  No lo sé, porque ya…

- … las de Ikea. Todo es muy moderno pero está hecho de plástico.

- Y eso tiene un límite.

- Han salido una serie de técnicas nuevas.
- No mejores, pero si para introducirse mejor en el mercado.

- Y aunque yo tengo un equipo bastante bueno, aún así no…

- … no se vive, no se subsiste.

- Esto no es como una cafetería. Que si sabes que vendes cuatro cafés un día…

- … al otro vendes tres o dos. Pero no ninguno.

- Y aquí en sastrería es fácil que un día no hagas nada. Pero nada de nada.

- Luego a lo mejor hay otro día en que recuperas lo que no has vendido el día anterior.

- Cuando vivía mi padre hemos llegado a ser 18 en esta tienda.

- Entonces si. Si porque la confección a penas existía, era mala.

- Todo el mundo daba por hecho que se tenía que hacer un traje…

- … nada más empezar a trabajar, su primer traje a medida.

- Tenían hasta cinco y siete chicas trabajando.

- Había muchas tiendas que eran de un mismo señor e ibas repartiendo a todas.
- Y a lo mejor se hacían cien pantallas de un tipo, otras cien de otro...

- Me acuerdo de una navidades… de “Alaska y Dinarama”…

- … que sacaron un L.P. que arrasó.

- Y luego como recopilatorio estaba el “Monstruo total”, que se vendía entonces.

- Era un doble. Y creo que lo vendíamos en 800 pesetas.

- Dos vinilos. O sea, ¡que tiempos!.

- (Cartel) Liquidación. Cerramos. Última semana.

- (Cartel) Liquidación por cierre.
- (Cartel) Últimos días. 

- Tiendas de estas tiene que haber seis u ocho en todo Madrid y los pueblos.

- Lo que se arregla son las sillas de rejilla y las sillas de anea.

- Porque son sillas antiguas, tienen valor y se pueden arreglar.

- Un cesto no se arregla porque vale más arreglarlo que lo que vale un cesto nuevo.

- Todo el mundo ponía pantallas. Después vino la época del diseño.
- Que eran ya lámparas. No eran pantallas.

- Un aplique o lo que sea que no necesitan pantallas.

- Todo lo que ha salido de la informática ha sido lo que ha ido eliminando.

- Nos hemos metido a impresores todos con las impresoras y los ordenadores…

      - … y ha traído las caídas de los negocios.

- Te ibas a una gran superficie de las de alimentación…

- … que tenían música y tenían de todo. 

- Y te encontrabas precios que no podías competir porque estaban…

- … por debajo de tu tarifa, o por debajo de los portes o por debajo de todo tipo.

- Te era más fácil como tienda comprarlo a la superficie…

- … que comprarlo a la compañía con la que trabajabas.

- Una cosa inaudita.

- Ahora la primera ilusión es comprarse un buen coche y un equipo de música.

- Y antes era comprarse un buen traje. Todo ha cambiado.

- Y antes, las mismas tiendas de confección que hay ahora…

- … que venden todo Pret a porter, antes eran sastrerías a medida.

- (Letrero) Un buen traje a medida cuesta menos que un traje caro de confección.
- Cansada no estoy.

- Me gusta mucho pero reconozco que soy muy mayor.

- Yo no lo voy a dejar… lo dejaré si pierdo la cabeza. No lo sé.

- Yo me subo todavía a la escalera. Pues a coger una zapatilla…

- … si me la piden y está allí. 

- Se enfadan pero me subo.

- Estoy tan bien porque me muevo. De piernas…

- Pero viene otra que te dice: Ay ¿pero para que quiere el dinero?.

- El caso es que trabajo y no veo yo… eso que tu crees.

- Mis hijos se dedican a otra cosa. El mayor es ingeniero industrial…

- … la segunda es abogado y la pequeña es investigadora…

- … está con lo del cáncer. Está en la universidad de Berkley, en USA.

- Y claro, con esas carreras no van a entrar aquí.
- Que esto es muy digno y muy honrado, y se ha estado viviendo toda la vida…

- … de lo que ha dado el negocio. Pero mejor es lo que tienen ellos.

- Me da una cierta sensación de pena. De que mi vida laboral está cercana a su final.

- A veces lo pienso que voy a dejar el taller y me da una cierta nostalgia.

- Esta ha sido la columna vertebral de la familia y quieras o no…

- … es que se va a cerrar el taller.

- En el momento que yo decida se termina y ahí ha quedado todo.

- Lo de las subvenciones es un laberinto porque…

- … a fondo perdido no hay nada, excepto para las grandes empresas

- Porque a los pequeños…

  Para los grandes comercios que incluso les dan el terreno para instalarse.

- ¿Para los pequeños?...

   No hay nada.

- Mientras haya gente que tenga cierto gusto.

- Les gusten las cosas hechas a medida, y con una cierta textura…
- … como todo lo que hay aquí es así…

- Entonces si hay futuro. Si no…

- Voy a aguantar todo lo que pueda aquí. Porque mientras tenga fuerzas y pueda…
- … prefiero estar en la tienda que estar en casa o dando paseos por ahí.

- El día que me jubile y lo deje pondrán aquí una oficina o un chino o lo que sea.

- Nadie detrás de mí va a continuar con esto.

- Además es que cada día va a ser más difícil. 

- Te pilla más cuesta arriba, más competencia, …

- Te crees que has encontrado un precio estupendo y te das cuenta a los dos minutos…

- … que hay un competidor que lo tiene mejor que tu.

- Y dices: no he comprado bien y no he encontrado el producto que creía.

- No hay continuidad. Yo cuando deje esto se acabó.
- Y como yo muchos sastres en Madrid y en España.

- Porque mi caso no es el único.

- Cuando no pueda… Que pueden ser años diez, ocho, cinco, o uno… o mañana mismo.

- No pertenecemos a nosotros.
- Estamos aquí de paso.

